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1© Michael Berger, das Team Agentur für Marketing GmbH, FES, Bad Kreuznach, 08. Januar 2025

Impulse
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Wine in Moderation 
(WiM) und 

Don´t drink and drive
(DDAD)

PersonalSuche
Kellermeister & 

Vertriebsmitarbeiter

Konzept für 
höheres Traubengeld 

einer WG

Online-Auftritt
Schloss Vollrads

… und heute bin ich 
für Sie da!

Womit ich mich 
aktuell befasse!

Neuverpachtung 
Weingut der Stadt 

Frankfurt

… mit 20 nationalen 
WeinverkaufsEvents!
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Die Präsentation finden Sie hier:
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KI im Weinmarketing

1. Überblick über Anwendungsbereiche

2. Empfehlung der Nutzung und Vorgehensweise

3. Effizienz-Beispiele

4. Ausblick … und natürlich einige Tipps
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5Quelle: www.chiefmartech.com

Tipp: Die KI der Standard-
Software und im ersten Schritt 

die kostenfreien KI-Tools nutzen.
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Überblick über Anwendungsbereiche

• Produktideen und Produktentwicklung
• Kommunikation über alle Kanäle

– Erstellen von wertebasiertem Text-, Bild- und Videomaterial
– Newsletter ein- oder mehrstufig und automatisiert, Blogs, Posts, Ads
– Automation von Kundenkontaktprogrammen
– Individuelle Kommunikation via eMail oder Messenger

• Vertrieb
– Erstellen von Kontaktlisten
– Auswerten von Vertriebsdaten

• ABC-Auswertungen
• Potentialorientierte Kundenentwicklung

– Auswertung von ERP-Daten
• Mit ChatGPT Prompts für andere KI-Tools erstellen
• … weitere Anwendungen sind in der kreativen Entwicklung!
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KI im Weinmarketing

1. Überblick über Anwendungsbereiche

2. Empfehlung der Nutzung und Vorgehensweise

3. Effizienz-Beispiele

4. Ausblick … und natürlich einige Tipps
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Empfehlung der Nutzung/Anwendung

Nutzen der 
Gratis-Tools

Nutzen 
von 

Funktions-
KI

Aufbau eines 
betriebsspezifischen 
KI-Marketing-Avatars

Nutzen von 
maßge-

schneiderten
KI-Tools
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KI im Weinmarketing

1. Überblick über Anwendungsbereiche
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3. Effizienz-Beispiele
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Team-Weihnachtskarte 2023
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Produktentwicklung mit ChatGPT
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KI generierte Posts für kleines Budget

4 Posts pro Monat Zeitaufwand 2 Stunden
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Personalanzeige mal anders
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Pressemeldung DDAD vom 07.01.2025
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KI im Weinmarketing

• Überblick über Anwendungsbereiche

• Empfehlung der Nutzung und Vorgehensweise

• Effizienz-Beispiele

• Tipps und „kleiner“ Ausblick
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Prompt = Anweisung zur Aktivierung einer KI
P – Purpose (Zweck)
• Was ist der Zweck oder das Hauptziel des Prompts? 

Schlüsselbegriffe: „Ziel ist es…“, „Ich möchte verstehen…“, „Erkläre mir…“, Erstelle … 

R – Rolle
• Wer sind wir und welche Aufgabe haben wir? 

Ich bin …. im Unternehmen …. Ich will …

O – Ordnung
• Wie soll das Ergebnis priorisiert werden? Welche logische Struktur oder Themenbereiche soll das Ergebnis haben? 

Schlüsselbegriffe: „Zuerst…“, „Wichtig ist…“, „Bevorzugt…“ 

M – Markierungen
• Verwende Listen, Aufzählungen und klare Trennlinien, um den Inhalt zu strukturieren. 

Schlüsselbegriffe: „- Punkt A“, „• Punkt B“, „1. Erstens“, 

P – Präzision
• Sei klar in deinen Anfragen und vermeide Mehrdeutigkeiten. 

Schlüsselbegriffe: „Beschreibe…“, „Liste auf…“, „Vergleiche…“ 

T – Termination (Abschluss)
• Schließe den Prompt mit einer klaren Erwartung oder einer Zusammenfassung ab.

Schlüsselbegriffe: „Zusammenfassend…“, „Abschließend…“, „Im Großen und Ganzen…“ 

Wer richtig fragt, bekommt 
brauchbare Ergebnisse!

Quelle: P.R.O.M.P.T. Modell für Advanced ChatGPT-Prompting von Jan Hartwig Überarbeitung: das Team 
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Kleiner Ausblick

• Avatare in Webshops

• Chat Bots zur Beantwortung von Fragen

• Automatisierte Auswertung in Warenwirtschaftssystemen

• Bestehende Programme werden mit KI-Funktionen aufgewertet.
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Warum sehen Webshops noch so mies aus?
Warum ist der Shop 

nicht wie eine 
begehbare 

Weinhandlung?

Warum findet keine 
direkte Ansprache 

durch einen KI-
Sommelier statt?
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Nutzen wir gemeinsam die Chancen der Zukunft!
Danke fürs Zuhören.

Kontakt: Michael Berger berger@dasteam.de oder 0171 680 77 99.
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